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Czas:
Rodzaj kursu:
Uczestnicy kursu:

Ilo$¢ uczestnikow:
Cel:

Zakres tematyczny:

Korzysci:

O nas

Szkolenia i Doradztwo

Zabezpieczanie wierzytelnosci
1 dzien (okoto 6 godzin)

Zamknigcte
Menedzerowie wyzszego 1 S$redniego szczebla, samodzielni specjalisci,
pracownicy odpowiedzialni za przygotowanie i nadzorowanie wykonania umowy
handlowej
Maksymalnie 20 oséb
Warsztaty te skierowane sa do osob, ktore bezposrednio zajmuja si¢
przygotowaniem i wykonaniem umowy handlowej. Uczestnicy zaje¢ maja
mozliwo$¢ uzyskania wiedzy z =zakresu sposobu zabezpieczenia umowy
handlowej, by wyeliminowa¢ ryzyko poniesienia szkody przez przedsigbiorcg w
przypadku nie wykonania (nienalezytego wykonania) umowy przez kontrahenta.
1) Zabezpieczenia osobiste:
e  Weksel wlasny i1 trasowany in blanco,

Porgczenie wekslowe,

Porgczenie,

Gwarancja bankowa,

Przelew wierzytelno$ci na zabezpieczenie,

Przystapienie do dtugu,

Pelnomocnictwo do dysponowania rachunkiem bankowym,

Ubezpieczenie.
) Zabezpieczenia rzeczowe:
Zastaw ogolny na rzeczach,
Zastaw na prawach,
Zastaw rejestrowy,
Przewlaszczenie na zabezpieczenie,
Kaucja,
Hipoteka,
Roszczenie o ustanowienie hipoteki.
Inne formy zabezpieczenia wykonania umowy:
Zabezpieczenie czekowe,
Gwarancja ubezpieczeniowa,
Umowa o §wiadczenie przez osobg trzecia,
Umowa o zwolnienie dluznika z obowiazku swiadczenia,
Przejecie dlugu, zobowiazanie do przelewu wierzytelnosci,
Blokada $rodkéw pienigznych zgromadzonych na rachunku bankowym,
Akt notarialny, w ktorym dhuznik poddaje si¢ egzekucji,
Zastrzezenie wlasno$ci rzeczy sprzedanej,
Zabezpieczenie na prawach z zakresu wynalazczosci,
Przeniesienie wlasno$ci nieruchomosci,
e  Przyrzeczenie przeniesienia wlasnosci nieruchomosci.
Podniesienie umiej¢tnosci zwiazanych z zabezpieczaniem umow, sposobu
wyboru odpowiedniego zabezpieczenia, a takze zaspokojenia przez
przedsigbiorcg swoich roszczen w przypadku nie wykonania (nienalezytego
wykonania) umowy przez kontrahenta. Utatwienie i przygotowanie do
profesjonalnej wspoltpracy z kontrahentami. Podniesienie efektywnos$ci pracy
zespolu odpowiedzialnego za przygotowanie i nadzorowanie wykonania umow
handlowych.
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Usluga dodatkowa:

Termin:

Miejsce:
Prowadzacy:
Wiecej informacji
Uwagi dodatkowe

O nas

Szkolenie ma charakter seminarium doradczego — podczas, ktorego prowadzacy
probuje rozwiazywac konkretne problemy wskazane przez uczestnikow

Szkolenia i Doradztwo

wynikajace z ich dotychczasowych doswiadczen
Do uzgodnienia
Do uzgodnienia
Radca prawny Waldemar Kardasz
Biuro@cdp-poland.com.pl

W ramach zaproponowanego honorarium uczestnicy szkolenia beda mieli
mozliwo$¢ zadawania, w ciagu 2 dni od zakonczenia szkolenia, pytan

odnoszacych si¢ do tematyki droga telefoniczna lub e-mailowa.
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