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O nas

Oferta

Szkolenia i Doradztwo

Aspekty strategiczne zarzadzaniem produktem
1 dzien
In company — szkolenie potaczone z treningiem umiejgtnosci. Kurs ten jest
kazdorazowo przystosowywany do specyfiki szkolonej grupy Uczestnicy
szkolenia zapoznaja si¢ z tematyka szkolenia przez pryzmat specyfiki
wlasnej dziatalnosci. Takze ¢wiczenia i casy oparte sa o przypadki, z
ktoérymi moga si¢ zetkna¢ w swojej pracy szkoleni.
Dyrektorzy Departamentow, specjalisci podlegajacy menadzerowi
marketingu oraz sprzedazy, menadzerowie rynkéw oraz linii produktowych
oraz przedstawiciele handlowi, sprzedawcy.
Maksymalnie 15 osob.
Celem szkolen tego typu jest przekazanie wiedzy niezbgdnej do
efektywnego i skutecznego planowania wtasnych dziatan zwiazanych z
zarzadzaniem, marketingiem i sprzedaza.
Szkolenie umozliwi uczestnikom zapoznanie si¢ z zasadami nowoczesnego
marketingu

Zarzadzanie produktem w polityce rynkowej firmy

Metody budowania strategii produktow

Zarzadzanie produktem a zarzadzanie marka

Okreslenie pozycji produktu / grupy produktéw / marki na rynku
Poziomy zarzadzania strategicznego produktem i marka,

Czynniki determinujace wybor strategii przedsigbiorstwa,

Etapy procesu zarzadzania strategicznego produktem,

Przeglad strategii rozwoju produktow,

Analiza otoczenia konkurencyjnego.

Integracja 1 wigksza skuteczno$¢ dziatan marketingowych.

Do uzgodnienia

Wskazane przez Klienta lub zaproponowane przez CDP

Pawel Kacprzak lub/i Violetta Rutkowska

Biuro@cdp-poland.com.pl

Szkolenie adresowane jest do kierownikdw poszczegdlnych dziatow
(marketingu 1 sprzedazy, obstugi klienta, biura napraw oraz wszystkich
dziatow gdzie wystepuje bezposredni kontakt z klientami) i obszarow
funkcjonalnych  przedsigbiorstwa. W ramach zaproponowanego
honorarium uczestnicy szkolenia beda mieli mozliwo$¢ zadawania,
w ciagu 2 dni od zakonczenia szkolenia, pytan odnoszacych si¢ do
tematyki droga telefoniczna lub e-mailowa.

Uczestnicy szkolenia otrzymaja materialy szkoleniowe.
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