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O nas

Szkolenia i Doradztwo

Efektywne dzialania promocyjne
2 dni
Zamknigte — szkolenie potaczone z treningiem umiej¢tnosci.
Kurs ten jest kazdorazowo przystosowywany do specyfiki szkolonej grupy.
Uczestnicy szkolenia zapoznaja si¢ z procesem sprzedazy przez pryzmat
specyfiki wiasnej dziatalno$ci. Takze ¢wiczenia i casy oparte sa o przypadki, z
ktoérymi szkoleni moga si¢ zetkna¢ w swojej pracy.
Dyrektorzy  sprzedazy i  marketingu, pracownicy  dzialu marketingu,
samodzielni specjalisci odpowiedzialni za marketing i promocj¢, samodzielni,
kierownicy oddziatow i placowek.
Maksymalnie 15 0sob
Poprawienie skuteczno$ci dziatan promocyjnych, dostosowanie dziatan do
oczekiwan grup docelowych, umozliwienie samodzielnego przygotowywania
strategii promocyjnej, podniesienie znajomosci firmy i oferty produktow,
zwigkszenie efektywnosci dziatania przedsigbiorstwa.
e Funkcje i struktura promocji, zwiazki promocji z innymi narzedziami

marketing mixu,

Podstawowe rodzaje promocji (promotion mix),
Definiowanie odbiorcéw promocji,

Dostosowywanie promotion mix do typu odbiorcow,
Precyzyjne definiowanie celu poszczegodlnych
promocyjnych,

Przygotowywanie planow promocji,

Definiowanie kompozycji instrumentéw promocyjnych,
Przygotowywanie budzetu promocyjnego,

Definiowania zaktadanych efektow dziatan promocyjnych,
Reklama,

Sprzedaz osobista,

Seles promotion,

Public relations,

e Sponsoring,

e Umozliwienie samodzielnego przygotowywania strategii promocyjnej,

e Podniesienie znajomosci firmy i oferty produktow,

e Zwigkszenie efektywnosci dziatania przedsigbiorstwa

Wsparcie w wypracowaniu planu dziatan promocyjnych dla przedsigbiorstwa
Do uzgodnienia
Wskazane przez Klienta lub zaproponowane przez CDP
Pawetl Kacprzak, Pawet Fratczak.

Biuro@cdp-poland.com.pl

Prezentowane podczas szkolenia materiaty i przyktady beda pochodzi¢ z rynku,
na ktorym dziata firma — zawiera¢ tez bgda przeglad strategii promocyjnych
stosownych przez najistotniejszych konkurentow firmy. W ramach
zaproponowanego honorarium uczestnicy szkolenia bgda mieli
mozliwos¢ zadawania, w ciagu 2 dni od zakonczenia szkolenia, pytan
odnoszacych si¢ do tematyki droga telefoniczna lub e-mailowa.
Uczestnicy szkolenia otrzymaja materiaty szkoleniowe.

dziatan
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