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Czas:
Rodzaj kursu:

Uczestnicy kursu:

Ilo$¢ uczestnikow:
Cel:

Zakres tematyczny:

Korzysci:

Ustuga dodatkowa:

Termin:

Miejsce:
Prowadzacy:
Wigcej informacji
Uwagi dodatkowe:

O nas

Szkolenia i Doradztwo

Nowoczesny marketing
2 dni (10 godzin)
Zamknigte — szkolenie potaczone z treningiem umiejetnosci. Kurs ten jest
kazdorazowo przystosowywany do specyfiki szkolonej grupy. Przed
przystapieniem do kursu otrzymaja Panstwo ankietg informacyjna w ktorej
zdefiniowane zostana wszelkie niezbedne informacje potrzebne do
odpowiedniego dostosowania programu oraz tresci kursu. Uczestnicy szkolenia
zapoznaja si¢ z tematyka szkolenia przez pryzmat specyfiki wlasnej dziatalnosci.
Cwiczenia i casy oparte sa o przypadki, z ktorymi moga si¢ zetkna¢ w swojej
pracy szkoleni.
Dyrektorzy Departamentow, specjalisci podlegajacy menadzerowi marketingu
oraz sprzedazy, menadzerowie rynkow oraz linii produktowych oraz
przedstawiciele handlowi, sprzedawcy.
Maksymalnie 15 osob.
Celem szkolen tego typu jest przekazanie wiedzy niezbednej do efektywnego i
skutecznego planowania wtasnych dzialan zwiazanych z zarzadzaniem,
marketingiem i sprzedaza.
Szkolenie umozliwi uczestnikom zapoznanie si¢ z zasadami nowoczesnego
marketingu

Podczas przygotowywania programu szkolenia jestesmy otwarci na wszelkie

propozycje z Panstwa strony. Aby zmaksymalizowa¢ korzysci jakie wyniosa

Panstwa pracownicy z proponowanych szkolen mozemy, z Panstwa pomoca,

dostosowac program do specyfiki Pafistwa przedsigbiorstwa. Jezeli istnieja jakie$
specyficzne, zwigzane z Panstwa dziatalno$cia zagadnienia, chetnie opracujemy

program szkolenia uwzgledniajacy ich specyfike.

Wigksza skutecznos$¢ dziatan marketingowych

Do uzgodnienia

Wskazane przez Klienta lub zaproponowane przez CDP

Pawel Kacprzak lub/i Pawet Fratczak

biuro@cdp-poland.com.pl

Szkolenie adresowane jest do kierownikow poszczegdlnych dzialow
(marketingu i sprzedazy, obstugi klienta, biura napraw oraz wszystkich dziatow
gdzie wystepuje bezposredni kontakt z klientami) i obszarow funkcjonalnych
przedsigbiorstwa. W ramach zaproponowanego honorarium uczestnicy
szkolenia bgda mieli mozliwo$¢ zadawania, w ciagu 2 dni od zakonczenia
szkolenia, pytan odnoszacych si¢ do tematyki droga telefoniczna lub
e-mailowa.

Uczestnicy szkolenia otrzymaja materialy szkoleniowe.
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