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Czas:
Rodzaj kursu:

Uczestnicy kursu:

Ilo$¢ uczestnikow:
Cel:

Zakres tematyczny:

Korzysci:

Usluga dodatkowa:

Termin:

Miejsce:
Prowadzacy:
Wigcej informacji
Uwagi dodatkowe:

O nas

Szkolenia i Doradztwo

Sztuka prowadzenia prezentacji

2 dni
Zamknigte — szkolenie polaczone z treningiem umiejetno$ci oraz z warsztatami.
Kurs ten jest kazdorazowo przystosowywany do specyfiki szkolonej grupy.
Uczestnicy szkolenia zapoznaja si¢ z procesem sprzedazy przez pryzmat
specyfiki wilasnej dziatalno$ci. Takze ¢wiczenia i casy oparte sa o przypadki, z
ktorymi moga si¢ zetknaé w swojej pracy szkoleni.
Menadzerowie, doradcy techniczni, samodzielni specjalisci, przedstawiciele
handlowi, akwizytorzy, sprzedawcy

15 osob
zdobycie umiejgtnosci  ulatwiajacych  dokonywanie
przynoszacych zaktadany efekt prezentacji.

e Zdefiniowanie prezentacji,

Czemu shuzy prezentacja,

Co decyduje o sukcesie,

Definiowanie celow,

Typy prezentacji,

Sposoby przygotowania (etapy, plan),

Metodologia przeprowadzania prezentacji

Etapy prezentacji,

Rola poczatku i zakonczenia,
Nawiazywanie i podtrzymywanie kontaktu ze shuchaczem,

Radzenie sobie z trudnymi pytaniami,

Typy stuchaczy

Style i role przyjmowane przez prezenterow

Trening umiejetnosci prezentacyjnych
Poprawienie 1 ujednolicenie wizerunku firmy prezentowanego
poszczegblnych pracownikow, element wyrdzniajacy.
Wypracowanie podczas warsztatu propozycji szablonu prezentacji korporacyjnej
Do uzgodnienia

Wskazane przez Klienta lub zaproponowane przez CDP

Pawel Kacprzak lub Pawet Fratczak lub Maria Goreczna.
Biuro@cdp-poland.com.pl

Szkolenie dostosowane do specyficznych oczekiwan

profesjonalnych i

przez

Oferta Zespol Klienci Partnerzy Nowosci Kontakt



